Facebook
niepostrzezenie stat
sie jednym

z najbardziej
efektywnych
sposobdéw
pozyskiwania nowych klientéw oraz informowania
tych, ktoérzy sa juz z nami, ale nie sg $wiadomi catosci
naszej oferty.

Jest to sposob na wspaniafe uzupetnienie informacji,
ktore umieszczane sg na stronie internetowe;j.
Facebook oraz inne portale spotecznosciowe,

sg platformami dajacymi mozliwo$¢ komunikowania
sie z naszymi odbiorcami w sposéb mniej formalny.
Mozemy dzieki temu wyczu¢ jakie sg ich oczekiwania
i jakie produkty i ustugi sa

w szczegolnosci lubiane. Najwazniejsze jest jednak to,
ze nasi klienci staja sie naszymi ambasadorami.
Polecaja nas swoim znajomym, a rekomendacje to -
ponad wszelkag watpliwos¢ - najlepszy sposob
pozyskiwania nowych klientéw.

Utrzymanie strony na fecebooku moze
by¢ elementem marketingu
szeptanego. Najlepiej, jesli klienci
rozmawiaja o naszej marce
dlatego, ze sg bardzo
zadowoleni z naszych ustug
lub produktéw. Chodzi wiec
o to, aby da¢ klientom dobry
powod, aby nas polecili,

a w drugiej kolejnosci zadbac
o to, aby mieli gdzie nas
poleci¢. To daje pewnos¢,

ze rekomendacje bedg tym
skuteczniejsze. W zadnym
wypadku nie chodzi o to, aby
stwarza¢ na forum , sztuczny ttok”
i zapetnia¢ go sponsorowanymi
wpisami. Takie dziatanie daje co prawda
pozytywne efekty, ale tylko
krotkoterminowo. Stosunkowo fatwo jest tez sie
osmieszy¢ gdy dziatamy nieprofesjonalnie w tym
zakresie.

Jestesmy zwolennikami wykonywania sukcesywnych
dziatan realnie budujacych grono oddanych klientow-
Fanéw. Zatem jesli Twoja firma ma do zaoferowania
naprawde dobre ustugi czy produkty, zapewniam,

ze znajda sie ludzie, ktérzy beda je chcieli
bezinteresownie poleca¢ znajomym. Taka wiedza jest
bowiem cenng walutg towarzyska. Warto wiedzie¢
takie rzeczy. Warto o nich rozmawiac przy kazde;
okazji — w pracy, na sitowni, na spacerze w parku

i w kawiarni.

facebook

Jedna z istotnych rzeczy
jakie warto zaplanowaé
jest skomasowane
dziatanie w ramach
wielu mediéw
jednoczesnie. Strona internetowa, wizytéwki i inne
materialy promocyjne muszg wspotgra¢ z naszymi
.fan page”. Musimy mie¢ pewnos¢, ze poza $wiatem
wirtualnym bedziemy mieli takze proste narzedzia,
jak mate materiaty drukowane lub drobne gadzety,
ktére mozna tatwo przekaza¢ klientom i ktore bedg
mogly dziata¢ dalej na nasza korzys¢ w swiecie
noffline” czyli takim, w ktorym ciggle najwiecej
dzieje sie w zakresie wymiany informacji.

Miarg sukcesu nie bedzie nigdy przyrost fanéw
na facebooku. Bedzie to natomiast przyrost klientow
naszej firmy. Dziataniom informacyjnym
i reklamowym w ramach portali spotecznosciowych
moze towarzyszy¢ product seeding, czyli przekazanie
probek naszych produktéw lub ustug osobom,
ktore moga stac sie naszymi
ambasadorami. Obdarowujemy
naszych klientéw pakietem takich
probek. Oni rozdajg je swoim
znajomym jednoczesnie
z przekonaniem je polecajac.
Moze sie to dzia¢ zaréwno
online (w postaci
informacji wystanej za
pomoca internetu), jak
i w Swiecie rzeczywistym,
w postaci kuponu.

Pamigtajmy ze juz

niedtugo informacji

o produktach i ustugach
bedziemy szuka¢ rownie

czesto na stronach

internetowych firmy jak

i w portalach spofecznosciowych.

Dobrze, jesli prowadzenie regularnych dziatan

w portalach spotecznosciowych jest potagczone

z innymi narzedziami marketingu referencyjnego.
Zapewniamy doradztwo i wykonanie tego typu ustug.

Dlaczego warto podja¢ wspotprace w tym zakresie
z CANEUM?

taczymy wiedze z zakresu grafiki, copywritingu,
dziatan w ramach internetu i w $wiecie rzeczywistym.
Efektywnie reklamujemy produkty i ustugi naszych
klientow. Najwazniejsze jest aby inwestycja Klienta
zwrdcifa sie jak najszybciej i jak najlepiej.

CAN

wspotpraca z nami to pozytywne doswiadczenie
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